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ALKUSANAT

"Suomalainen osaa mita vaan.
Paitsi myyda.’

Tiediithiin hinet? 1980-luvulla héinet tunnettiin tennissukista, 1990-
luvulla pikkutakista ja 2000-luvulla ruudullisesta kauluspaidasta. Suo-
malainen asiantuntijuus on vuosikymmenten saatossa henkilditynyt in-
sin®oriin, jota saa vihin hivetd maailmalla. Perimitiedon mukaan hin
pukeutuu tyylittémisti, puhuu englantia nololla formulakuskikorostuk-
sella, eiké osaa small talkia. Voi titi kollektiivista noloutta!

Tosiasiassa kuitenkin Suomi eld4 asiantuntemuksesta — joka vuosi
yhi enemmiin, silld tuotannollisia tydpaikkoja vihennetiin huimalla
vauhdilla. Ulkoministerion maabrinditydryhmikin sen totesi: mei-
din suomalaisten unique selling point eli erottumistekiji ei ole suojal-
kapallo, mikihyppy tai korkeat itsemurhatilastot vaan kyky ratkaista
ongelmia.

1980-luvulta nykypéiviin tultaessa suomalaisen asiantuntemuksen
kirjo on monipuolistunut. Enii kansakuntamme lynystyroiti ei kiyte-
td yksinomaan paperikoneiden suunnitteluun, vaan ajatustyolli itsensd
elittiva saattaa olla vaikkapa sosiaalisen median strategi, peliarkkitehti
tai futurologi. Harva kiyttii enié tyopaikalla tennissukkia, mutta yksi
perusominaisuus on ja pysyy: suomalainen asiantuntija vihaa myymisté.

Kun kerran luet titi kirjaa, olet kenties yksi heist.
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Olen ollut esimieheni, konsulttina ja asiakkaana sadoille suomalai-
sille asiantuntijoille. Olen siis saanut omin silmin nihd4, miten upeita
osaajia ja loistavia ratkaisuja tistd maasta loytyy. Valitettavasti olen myos
saanut aivan liian usein nihdi, etteiviit nimi upeat ratkaisut kiy kau-
paksi ja ettd upeat osaajat jaAvAt tydssdin jumittamaan ja turhautuvat.

Viitin, ettd hyvin moni tydelimin jumitus ja turhautus purkautuisi,
kun dlykkiit ihmiset omaksuisivat myynnillisemméin asenteen ja kehit-
tdisiviit myynnillisid taitojaan. Jep, luit oikein, koskee my6s sinua.

Tissi kirjassa kiyn lipi muun muassa myymiseen liittyvii asenteita ja
uskomuksia, jotka estiviit niin monia ihmisii edistimésti tavoitteitaan
avoimesti ja rohkeasti. Myymisti pidetiin aivan suotta tympein, itsek-
kidni ja dlyvapaana hommana. Tosiasiassa myynnillisisti taidoista on
apua mitd moninaisimmissa tydelimin tilanteissa ja positiivinen myyn-
nillinen asenne tekee seki omasta etti muiden tydstid miellyttavimpas.

Olemme jo kansakuntana ongelmanratkaisijoiden eliittid. Nyt mei-
dén pitiisi vield opetella myymiin. Suuressa mittakaavassa se on viltti-
mitontd kansantaloudelle. Mutta jospa nyt ensin aloitetaan hieman pie-
nemmisti ja keskitytdin sinuun. Onko sinulla tyossisi tavoitteita, joiden
saavuttaminen tuntuu vaikealta? Onko sinun hankala saada muita kuun-
telemaan ideoitasi tai suostumaan ehdotuksiisi? Hyvé, lue eteenpiin. On

aika omaksua uusi asenne myymisti kohtaan!
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